
de nye centre,« fortæller Tor-
ben Nielsen.

Detailsalget af pels i Kina
ventes at vokse fra 15 mia. kr.
i 2013 til 23 mia. kr. i 2016.
Lige nu er der ingen oplagte
trusler mod Kopenhagen
Furs dominerende position i
toppen af markedet. Selska-
bet har nære relationer til de
store aktører i markedet og
har den afgørende fordel, at
de danske minkavlere produ-
cerer skind, som er flottere og

mere værdifulde end kon-
kurrenternes.

»Det er heller ikke uvæ-
sentligt, at vi er størst. Det be-
tyder en del for kineserne at
kunne sige, de samarbejder
med branchens største sel-
skab,« siger Torben Nielsen.

Han påpeger, at perioder
med prisfald ikke nødven-
digvis vil skade de danske av-
lere:

»Et prisdyk vil skubbe de
svageste ud af markedet. De

danske avlere hører til blandt
de stærkeste. De er velkonso-
liderede efter en række gode
år og begunstiget af, at de
danske skind udløser ekstra
høje priser.«

Væksten i eksporten af
minkskind forstærkes af, at
brugen af pels som besæt-
ning på almindeligt tøj stiger
eksplosivt i Europa og USA.
Samtidig er Kopenhagen Fur
begyndt at rette opmærk-
somheden mod nye marke-
der som Kasakhstan og Usbe-
kistan samt Kurdistan-regio-
nen.

»De har en perfekt vinter
(koldt og blæsende! red.),
store naturrigdomme og en
velstand, som endnu er kon-
centreret, men langsomt bre-
der sig i befolkningen. Det er
endnu små markeder, men
det er nu, vi skal etablere
dansk pels som et statussym-
bol for de rige. De er forbille-
der, som vil få større grupper
af forbrugere til at drømme
om den pels, de får råd til om
nogle år,« forklarer Torben
Nielsen.

Pelsdyravler Steen Mouritsen fra Stoholm ved Skive er en
af de minkavlere, som lige nu trækker branchen mod nye
vækst- og eksportrekorder. Han har tredoblet produktionen
på to år, og foden hviler fortsat solidt på speederen.
Foto: Carsten Andreasen
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»Jow, det begynder da lige så
stille at gå den rigtige vej. Det
må man da sige,« erkender
Steen Mouritsen på dræven-
de vestjysk.

Når man i den del af landet
indrømmer, at »det går den
rigtige vej«, så svarer det på
københavnsk til knaldende
champagnepropper og jubel-
skrig.

Steen Mouritsen er en af de
minkavlere, som lige nu
trækker branchen mod nye
vækst- og eksportrekorder. 

Han har tredoblet produk-
tionen på to år, og foden
hviler fortsat solidt på
speederen, hvilket er forståe-
ligt, når man ser på nøgletal-
lene.

»Inklusive arbejdsløn,
ejeraflønning, afskrivninger,
forrentning og alle andre ud-
gifter koster det omkring en
300-krone-seddel at produ-

cere et minkskind,« vurderer
Steen Mouritsen.

Salgspriserne for danske
minkskind har i en længere
periode svinget omkring 600
kr. Steen Mouritsen produce-
rer årligt 60.000 skind, så
pengene strømmer ind i kas-
sen. Der får de dog ikke lov at
ligge ret længe.

Bygget for 11 mio. kr.
Steen Mouritsen har for ti-
den 14 ansatte på mink-
farmen nær Skive og har sam-
tidigt haft masser af arbejde
til håndværkere.

»Vi har foreløbig bygget
for 11 mio. kr. i år. Vi har bl.a.
bygget tre store nye haller
med computerstyrede venti-
lationssystemer. Senere på
året går vi i gang med et nyt
projekt, hvor der skal renove-
res og udskiftes inventar for
3,5 mio. kr.,« fortæller Steen
Mouritsen.

I de store haller nær hoved-
vejen lidt syd for Skive har
Steen Mouritsen nu omkring
10.000 avlsdyr, som i gen-
nemsnit får seks hvalpe om
året. Årsproduktionen svin-
ger dermed omkring 60.000
skind på farmen, som Steen
Mouritsen ejer sammen med
sin far. Også Steens hustru og
mor arbejder på mink-
farmen.

»Oprindelig havde vi en
farm ude ved Hvide Sande,
hvor vi producerede om-
kring 20.000 skind om året.
Vi ønskede noget større – dels
for at opnå stordriftsfordele
og dels for at skabe en mere
attraktiv arbejdsplads, så vi
kan tiltrække dygtige medar-
bejdere. Farmen her kostede
12 mio. kr., og vi har forelø-
big investeret 18 mio. kr. i re-
noveringer og udvidelser. Vi
regner med at bruge yderlige-
re 8 mio. kr. for at øge pro-
duktionen til 70.000-75.000
skind om året,« fortæller Ste-
en Mouritsen.

Trods de seneste års re-
kordhøje priser på mink-
skind var det en udfordring
at få finansieret købet og de
følgende renoveringer og ud-
videlser af minkfarmen. Det
var nødvendigt at benytte
den statsgaranterede vækst-
kaution for at sikre bank-
finansieringen af projektet.
De aktuelle skindpriser sikrer
dog, at minkavlerne gradvist
bliver mindre afhængige af
bankernes medvirken.

»De 11 mio. kr., vi har byg-
get for i år, har jeg stort set
selv finansieret. Med de aktu-
elle skindpriser er tilbage-
betalingstiden på vores nye
haller under to år,« fortæller
Steen Mouritsen.

Minkavlere skaber vækst

LARS ATTRUP
lars.attrup@jp.dk

N Mange minkavlere 
udvider for at profitere af
de rekordhøje skindpriser.

N Det skaber nye
arbejdspladser og store
eksportindtægter.

TEMA
Minkavl
N Den danske eksport af
minkskind sætter rekord.
N Især kineserne er vilde
med minkskind fra 
Danmark.

BAGGRUND:
N Minkavlerne tjener flere
penge end nogensinde
tidligere og investerer i
udvidelser af farmene.

De danske minkavlere tje-
ner i år flere penge end no-
gensinde tidligere. Ifølge
prognoser fra Videncentret
for Landbrug vil den gen-
nemsnitlige minkavler i år
få et driftsresultat på 3,8
mio. kr. Det er 27 pct. mere
end i 2012.

Økonomien på farmene
er så stærk, at den gennem-
snitlige minkavler er i stand
til selv at finansiere alle sine
investeringer uden at skulle
i banken for at låne penge.
Gennemsnitsavleren inve-
sterer i år 1,1 mio. kr., og når
den regning er betalt, er der
stadig næsten en halv mio.
kr. tilbage i kassen på gen-
nemsnitsbedriften.

»Det er imponerende og
helt usædvanligt, men
salgspriserne på minkskind
er også kommet op på et
helt usædvanligt niveau,«
pointerer Klaus Kaiser, er-
hvervsøkonomisk chef på
Videncentret for Landbrug.

Priserne på minkskind er
rekordhøje, og Klaus Kaiser
vurderer, at markedet har
»boble-agtige« kendetegn.

»Det aktuelle prisniveau
er ikke holdbart i længden.
De fleste danske minkavlere
er dog nu så stærke økono-
misk, at de kan klare sig
gennem perioder med pris-
fald,« vurderer Klaus Kaiser.

Mange minkavlere er i
gang med at udvide deres
farme for at få større udbyt-
te af de høje priser på mink-
skind. Minkavlerne inve-
sterer for tiden langt mere
end andre grupper af land-
mænd.

Det kan lyde alarmeren-
de, da der de seneste år har
været masser af eksempler
på landmænd, som har in-
vesteret og ekspanderet ag-
gressivt og siden er endt i en
gældsklemme, som i nogle
tilfælde har udløst konkurs.

Lige nu tyder intet dog
på, at de ekspansive mink-
avlere har kurs mod en lig-
nende nedtur. Deres situati-
on adskiller sig fundamen-
talt fra den boble-økonomi,
der i en årrække prægede
især svine- og mælkepro-
duktionen. Frem til 2008
havde ekspansive land-
mænd i disse brancher næ-
sten ubegrænsede mulighe-
der for at låne penge.

I de år steg markedspri-
serne på landbrugsjorden
eksplosivt, og disse frivær-
dier brugte mælke- og svi-
neproducenterne som en
pengemaskine, der kunne
finansiere vækst, selv om de
underliggende driftsresul-
tater ofte var svage.

Finansierer selv vækst
Den aktuelle virkelighed
for minkavlerne er en helt
anden: De tjener styrtende
med penge på driften, men
har svært ved at låne penge
og finansierer derfor selv en
stor del af væksten.

»Minkbranchen er præ-
get af en sund vækst. De har
langt mindre gæld end an-
dre typer af landbrugs-
bedrifter. Det skyldes især,
at minkavlere ikke har be-
hov for ret meget jord, som
udgør den største investe-
ring i landbrugets andre
driftsgrene. Minkavlerne fi-
nansierer selv en stor del af
investeringerne, og den
gennemsnitlige avler har
endda formået samtidig at
reducere gælden,« påpeger
Klaus Kaiser.

Den danske produktion
af minkskind er i vækst,
men væksten kunne være
langt større. Det fremgår af
en konjunkturmåling, som
Videncentret for Landbrug
jævnligt gennemfører
blandt flere tusinde land-
mænd. Næsten halvdelen
af minkavlerne anfører, at
manglende miljøgodken-
delser fra de offentlige
myndigheder begrænser
vækstmulighederne. Selv
om kommunerne det sene-
ste år har fået ryddet op i en
del af de meget gamle sager,
udgør lange sagsbehand-
lingstider fortsat den stør-
ste produktionsbegræns-
ning for erhvervet.

N Rekordhøje pelspriser
giver gylden bundlinje på
de danske minkfarme.

LARS ATTRUP
lars.attrup@jp.dk

N Avlerne investerer mas-
sivt uden at låne penge.

Branchen får
rekordresultat

Et prisdyk vil
skubbe de 
svageste ud af
markedet. De
danske avlere
hører til blandt
de stærkeste.
Torben Nielsen, adm.
direktør, Kopenhagen Fur

Den danske eksport af minkskind ventes i år at 
stige til 14 mia. kr.

Rekordeksport af minkskind
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Rekordproduktion af minkskind
Danske minkavleres produktion af 
minkskind ventes i år at stige omkring 7 pct.
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Prognose 2013:
16,7 mio.
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